Ankommen und wohlfiihlen im Herbst

Wenn die Tage kirzer werden und die kiihlere Luft durchs Land zieht, wéachst die
Bedeutung unseres Zuhauses. Ein Ort der Geborgenheit, der zum Ankommen einladt.
In Thun vereinen sich Wohnen, Einkaufen und Gestalten zu einem Erlebnis.

Ein eigenes Zuhause - der Traum vieler!
Doch wie wird er Wirklichkeit? Von der
Suche nach den eigenen vier Wéanden
Uber die Wahl der passenden Mébel bis
hin zu all den kleinen Dingen, die es
wohnlich machen - in der Stadt Thun fin-

denwiralles, was unser Heim personlich, :

gemltlich und wohnlich macht.

Hier entsteht lhr Zuhause
Treten wir ein bei Anliker Home, wir spi-
ren sofort die besondere Atmosphare -

hier an der Oberen Hauptgasse 5 in

Thun, geht es mehr als um Mdobel - es

geht um Geschichte, Inspiration und da-
rum, wie aus Rdumen ein echtes Zu-

hause entsteht. Inhaber Lars van Wijk
weiss, wovon er spricht. Wohnen beglei-
tet ihn seit seiner Kindheit. «Schon als
Kind streifte ich durch das renommierte

Mdbelhaus Fahrni-Weinmann meiner
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«Die Leute kommen gezielt,
weil sie vertrauen.»

Lars van Wijk, Inhaber Anliker Home AG

Grosseltern in Thun, half beim Umstel- :
i len und Dekorieren». So entdeckte Lars i

die Welt des Designs. «Viele erinnern

¢ sich noch heute gerne an dieses Ge-

schéaft», erzahlt er. «Und sie freuen sich,
dass Thun nun wieder ein besonderes

Einrichtungshaus hat». 2017 ibernahm

er die Firma Anliker in Bern, vier Jahre

spater erdffnete er mit seinem Team in |
Thun ein weiteres Zuhause fiir Design- |

liebhaber. Auf drei Stockwerken erwar-

i tet die Besucher:innen zeitloses Design :

und nordische Klassiker, ergénzt durch
eine Boutique mit ausgewahlten Acces-

soires. Unter dem Motto klein, aber fein

finden viele hier ihren ersten Zugang zur
Designwelt. Verkaufen um jeden Preis?
Fehlanzeige. Wer bereits ein schones
Mobelstiick besitzt, wird ermuntert, es
zu behalten. Entscheidend sei, dass die
Einrichtung zum Menschen passt. «Oft
sind es kleine Details - ein Teppich, eine
Pflanze, ein Vorhang - die einem Raum
Warme und Charakter verleihen. «Viele
glauben, eine einzige Lampe misse den
ganzen Raum ausleuchten. Aber Ge-
mutlichkeit entsteht erst durch das Spiel
mit diversem Licht». Besonders wichtig
sind Lars und seinem Team die Begeg-
nungen mit Kund:innen - ob sie mit

klaren Vorstellungen kommen oder auf :
der Suche nach Inspiration sind. Neben

Privatkunden begleitet Anliker Home

auch Geschaftskunden: Biros, Gastro-

nomie oder Praxen werden so zu Ar-
beits- und Begegnungsrdumen.

Nach vier Jahren im eigenen Ge-

schéft zeigt sich: Das Konzept iiberzeugt.

«Die Leute kommen gezielt, weil sie ver-
trauen. Sie wissen: Hier geht es um mehr

als Mdbel». Wer Anliker Home besucht,

findet nicht nur Einrichtung, sondern :

ein Team mit Leidenschaft. Kurz gesagt:
Ein Stlick zuhause mitten in Thun.

Immobilien sind Emotionen

Apropos zuhause, es ist der grosse ‘!

Traum vom Eigenheim von Frau und
Herr Schweizerin - und die Realisierung

eines Traumes ist immer eine Heraus-

forderung. Der Immobilienmarkt verén-

dertsich rasant - heute reicht ein Inserat !
l&dngst nicht mehr aus, um erfolgreich

zu verkaufen oder zu kaufen.

Bei CASA Immobilien AG an der Oberen
Hauptgasse 74 wird jeder Kauf und Ver-
kauf zu einem Erlebnis. «Friher verkauf-
ten viele ihr Haus privat, heute machen
klassische Makler der Unterschied», er-
klart Samuel Bleuer, Stv. Geschéftsfih-
rer. «Unsere Stérke liegt darin, Kaufer:in

und Verkaufer:in fair, transparent und :

effizient zusammenzubringen».

Grossvater von Samuel Bleuers Schwa- !
gerin erkannte den Wert, Menschen !
beim Kaufen und Verkaufen zu helfen
- und Uber persénliche Kontakte zu ver-
binden. Heute fiihrt die dritte Genera-
tion das Unternehmen weiter - modern,
professionell und mitWohncharakter am
Standort Thun. Bereits bei der Preisge-
staltung greift CASA Immobilien AG auf
fundierte Berechnungen und aktuelle !
Marktdaten zurtick, Stolperfallen werden
vermieden. Die Wiinsche der Kaufer- '

schaft istindividueller geworden - sei es

«Unsere Starke liegt darin, Kaufer und
Verkaufer fair zusammenzubringen.»

Samuel Bleuer, Stv. Geschéftsfiihrer CASA Immobilien

1 Geschéftsfihrer Lars van Wijk arrangiert
eine Blume auf einem Designtisch seines
stilvoll eingerichteten Showrooms.

2 Samuel Bleuer, Stv. Geschéftsflihrer
mit Andrea Strasser Wyler, Inhaberin
und Geschéftsfihrerin.

ein Home-Office Zimmer, Glasfaserinter-

net, genligend Platz fur Tier und Kind,
CASA Immobilien ist seit 53 Jahren
ein Familienunternehmen. Schon der !

Parkplatze oder Ladeinfrastruktur. Immo-
bilien sind mehr als Zahlen und Quadrat-
meter. Immobilien sind Emotionen. Viele
Kunden schatzen die personliche Be-
treuung: «Wenn Eigentlimer nach einem
erfolgreichen Verkauf zuriickkommen
und zufrieden sind, ist das unser grosstes
Erfolgserlebnis».

Der Service von CASA Immobilien
AG reicht von Besichtigungen Uber
Marketing und Administration bis hin
zur rechtlichen Beratung. Das Team
bringt Erfahrung, Marktkenntnis und ein
enges Netzwerk mit, um jede Transak-
tion optimal zu begleiten. «Fir unsist es
wichtig, dass unsere Kunden Freude an
ihrem neuen Zuhause haben - und dass
wir den Prozess so angenehm wie mog-
lich gestalten», betont Bleuer. Ein Zu-
hause ist mehr als ein Gebaude - es ist
Harmonie, Wohlgefiihl und Qualitt.
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«Fiir mich ist es mehr als nur ein Arbeitsplatz -
es ist ein zweites Zuhause mit einem grossartigen Team.»

Tom Christen, Leiter Warenhaus LOEB

CASA Immobilien macht diese Erfah- :
rung moglich: persénlich, zuverlassig !

und mit viel Freude. Und der Heimvor-
teil: Wir haben die wunderschone Natur
direkt vor der Hausttire.

Persénlichstes Warenhaus der Schweiz
Thun ist nicht nur eine wunderschéne
Stadt, sie ist auch ein Ort, an dem Zu-
sammenarbeit grossgeschrieben wird.
Wer das Warenhaus LOEB im Balliz 39
besucht, merkt schnell: Hier herrscht
ein besonderes Miteinander. Respekt,
Freude und Teamgeist pragen die At-
mosphére - Werte, die der Leiter des
Hauses, Tom Christen, taglich lebt.

Vor drei Jahren erhielt das Haus einen
grossen Umbau. Jetzt wurde nochmals
nachgebessert; Besonders die Haus-
haltsabteilung profitiert: Mehr Platz und
mehr Auswahl - die Kundschaft reagiert
begeistert. «Gerade in diesen Bereichen
liegt unsere Kompetenz, und das wollten

wir auf dem 2. Stock sichtbar machen»,

erklart der Filialleiter. Eigentlich wollte er
die Funktion gar nicht dauerhaft Gber-
nehmen. Doch schon nach dem ersten

Tag wusste er: Das Haus, die Verantwor-
tung und das Team passen perfekt. Aber

auch Thun als Stadt hat er sofort ins Herz
geschlossen: «Wir haben hier unglaub-
lich engagierte Mitarbeitende, die mit
Freude arbeiten.» Heute sagt er Uber-
zeugt: «Kein Tag habe ich diese Entschei-
dung bereut.»

LOEB in Thun versteht sich als das
personlichste Warenhaus der Schweiz.
Hier soll man sich nicht nur gut aufgeho-
ben fuhlen, sondern fast wie zuhause
sein. Naturlich kénnen die Preise nicht
immer mit Discountern mithalten. Hier
geht es um persénliche Beratung, Ser-
vice und ein offenes Ohr fir die Win-
sche der Kundschaft. «Wenn jemand et-

was Spezielles sucht, finden wir eine L6-
sung - das macht den Unterschied». «Als

Filialleiter bin ich sehr gerne im Verkauf -
um zu splren, was die Kundschaft will

3 Tom Christen préasentiert auf der
Verkaufsflache die Gusseisenpfannen.

und auch um fiir das Team da zu sein.»
Das Warenhaus denkt auch an die Zu-
kunft: Energiesparende Systeme, Kiih-
lung mit Aare-Wasser, Alltagsmassnah-
men der Mitarbeitenden - Nachhaltig-
keit ist fest im Alltag verankert. Zudem
unterstiitzt die hauseigene Stiftung seit
Jahrzehnten soziale Aufgaben und ist fiir
alle Mitarbeitende zuganglich bei
schwierigen Lebensphasen.

Mit 20 Mitarbeitenden und finf Ler-
nenden ist LOEB in der 5. Generation
ein wichtiger Arbeitgeber in Thun - und
seit 1912 fest in Thun verwurzelt.
«Flr mich ist es mehr als nur ein Arbeits-
platz - es ist ein zweites Zuhause. Mit ei-
nem grossartigen Team und einer Auf-
gabe, die jeden Tag Freude macht,
sagt der Filialleiter.
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